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NOOTEBOOM TRADING UIT ZEEWOLDE IS OFFICIELE
IMPORTEUR VOOR OOSTENRIJKSE TRAILERFABRIKANT
E

‘SCHWARZMULLER GROOT MAKEN IN NEDERLAND’

Nooteboom Trading uit Zeewolde is de officiéle importeur
van Schwarzmiiller in Nederland. De coiltrailers, kippertrai-
lers en schuifzeilentrailers van de Oostenrijkse fabrikant
completeren het aanbod van het eigen merk Rino® Trailers.
“Als leverancier van nieuwe trailers én als verhuurder
van - met name - Nooteboom trailers - voor het exceptio-
nele wegtransport gaan we uitsluitend voor het allerbeste”,

toh

van N T

“We gaan Schwarzmiiller als merk professioneel in de

Nederlandse markt zetten.”

Nooteboom Trading is natuurlijk
bekend van de verhuurvioot van
Nooteboom Rental, waarin met
name Nooteboom-trailers wor-
den ingezet. De verhuurvloot van
Nooteboom Rental bestaat uit een
divers aanbod zware diepladers,
semidiepladers en teletrailers voor
exceptioneel transport, al dan niet
uitschuifbaar. De trailers zijn te
huur vanaf één dag, maar ook op
Pprojectmatige basis voor maanden
of nog langer.

Directeur Igmar Noc ver-

Echter, Nooteboom levert tevens
de beste en modernste trailers;
een echt A-merk, Daar willen we
met Nooteboom Trading — overi-
gens een geheel zelfstandige on-
derneming — voor staan; kwaliteit
in verhuur, maar 66k in verkoop.
Ons nieuwe importeurschap van
Schwarzmuller moet je tevens in dat
licht zien.”

Schwarzmiiller en Rino®

telt in het kantoor te Zeewolde:
“Natuurlijk is de relatie met
Nooteboom Trailers uit Wijchen
uitstekend, niet in de laatste
plaats vanwege de familieband.

Trading is ook be-
kend van Rino® Trailers, het
eigen merk. De modellen voor
Europa variéren van citytrailers
en vlakke opleggers tot maat-

werktrailers.
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“Buiten Europa levert Nooteboom
Trading met name semidiepla-
ders en vlakke trailers van het
merk RINO®.” Een groot deel van
de afzet is in Afrika, het Midden-
Oosten en Zuid-Amerika. De trai-
lers van Schwarzmiiller zijn aanvul-
lend in het aanbod van Nooteboom
Trading. In eerste instantie richt
Nooteboom Trading zich op de coil-
trailers, kippertrailers en schuifzei-
lentrailers.

Klaar voor aflevering naar een nieuwe klant.

met trailers van uller; het
merk is toch heel bekend. Zodra je
de grens overgaat, zie je ze veel-
vuldig in gebruik. De trailers van
Schwarzmiiller kwamen er in de
Europese trailertest zeer goed uit.
Als merk staat Schwarzmiiller heel
goed bekend. Vanwege het licht-
gewicht ontwerp en toch de ro-
buustheid en de hoge mate van af-
werking, maar tevens vanwege de
zeer uitgebreide mogelijkheden in

Nederland is de nieuwe

iller is ijd ge-
onenteerd in de export van trailers.
De onderneming heeft naast de
hoofdvestiging in het Oostenrijkse
Freinburg, gelegen bij Passau aan
de Duits-Oostenrijkse grens, pro-
ductielocaties 1n Hongarije en de
Tsjechische Republiek. De laatste
jarenzoekt de trailerproducent naar
een vergroting van het marktaan-
deel in West-Europa. In Oostenrijk
1s het marktaandeel reeds groot en
i1s de te verwachten groel daarom
gering. In Duitsland was de groei
de laatste jaren echter aanzien-
lijk. Ter illustratie; Schwarzmiiller
produceerde in 2016 8.866 een-
heden, waarvan 2.300 afgezet in
het thuisland Oostenrijk en 1.920
in Duitsland. Was de groei in
Oostenrijk gering (het marktaan-

groeimarkt voor Schwarzmiller.”
Deze zomer nog start Nooteboom
Trading de marketingcampagne
voor Schwarzmuller. Het aanbod is
dan in elk geval te zien op de ver-
nieuwde website van Nooteboom
Trading. Daarnaast wil N b

gestre d. Met vrijwel hetzelf-
de aantal medewerkers konden
1.000 extra eenheden gemaakt
worden. Momenteel werkt men aan
een nieuwe productiemethode, die
de productie van maatwerk trai-
lers optimaliseert. Zo kunnen ‘cus-
tom configured’ opleggers voor
individuele klanten extra snel wor-
den geleverd. O6k in Nederland.”
Inmiddels zijn de eerste opdrach-
ten reeds binnen voor coiltrailers
en voor kippertrailers.

Nooteboom Trading B.V. -
Zeewolde

Bas Rosenboom

+31 6 2190 9494
sales@nooteboomtrading.com

Trading vooral met de trailers naar
klanten toe. Daartoe is een splin-
ternieuwe demo schuifzeilentrai-
ler beschikbaar. Bas Rosenboom
is aangetrokken als verkoopadvi-
seur. “Advisering 1s een belangrijk
aspect in het verkooptraject”, zegt
Rosenboom, die voorheen werk-
zaam was in de verkoop van be-
dnjfswagens van Mercedes-Benz
en Iveco.

Custom configured

deel was daar reeds 1ijk);
in Duitsland werd 20 procent groei
gerealiseerd. In Polen steeg de af-
zet overigens even sterk, procen-
tueel gezien, en in Italié ging het
zelfs om 50 procent. Oost-Europa
is eveneens een grote afzetmarkt.
In 2017 verwacht Schwarzmiller
nieuwe records te breken, met een
productie van 9.500 trailers en een
omzet van 380 miljoen euro (342
miljoen euro in 2016).

Naar de klant toe

Tijdens de IAA van 2016 kwa-
men de eerste contacten tussen
iiller en N b

Trading tot stand.

Igmar Nooteboom: “Schwarzmuller
is een familiebednijf dat al 140 jaar
bestaat. Daarbij staan we allebel
voor kwaliteit, no-nonsense én een
persoonlijke aanpak. De klik was
er dan ook meteen. De cultuur bij
Schwarzmiiller is voor mij heel ver-
trouwd.”

Aan Nooteboom Trading om de
trailers van Schwarzmiuller op
professionele wijze te vermark-
ten in Nederland. Er ligt een uit-
daging, want het marktaandeel
in Nederland was begin 2017 ni-
hil. Nooteboom: “Al werken maar
weinig Nederlandse transporteurs

Maatwerk is een Unique Selling

Point van Schwarzmiiller, ver-

telt Rosenboom, terwijl hij de de-

motrailer laat zien in de eigen
i Pl e Nooteh

’l‘;ading.
“‘Het afgelopen jaar zijn de produc-

tiefaciliteiten van Schwarzmiiller

Bas Rosenboom, verkoopadviseur
Schwarzmiiller.




